ADVERTORIAL

Fransizové pobocky = i ; \
OK POINT, za nimiz stoji
spolecnost Broker Consulting,
propojuji pod jednou
stfechou finan¢ni sluzby s témi
bankovnimi a realitnimi. Vice = -

také na www.okpointy.cz =
a www.okpoint.tv, kde
najdete zajimava videa pro
zajemce o vlastni podnikani
s fransizou OK POINT.

Doba se zmenila, v budoucnu bude veétsi
potieba zajimat se o své finance,
rika uspésny fransizant Petr Hofman

V roli nékolikanasobného fransizanta dnes vystu-
puje Petr Hofman, zkuseny odbornik na finance

i reality, ktery vlastni a fidi sou¢asné tfi pobocky
OK POINTu. Rik4, Zze byznys ve fransize ztro¢il jeho
predchozi zkusenosti. V rozhovoru také sdéluje,
jak pfipravuje klienty na slozit

bi. Zaroven prozradil, jak se mu dafi spoluprace
s fransizorem.

finan¢ni obdo-

Co Vas vedlo k rozhodnuti otevrit si
vlastni fransizovou pobocku?

Podnikani ve fransize bylo pro mé v ur-
¢ité fazi logickym krokem na dlouho-
dobe profesni cesté. Jesté pred otevie-
nim prvniho OK POINTu jsem puasobil
v Broker Consulting, proto jsem védél,
ze je pro mé franiiza jasnou volbou.
Nikdy jsem, a ted to plati dvojnasob,
nelitoval, Ze jsem se stal podnikate-
lem. Viem, co uvazuji nebo jiz plsobi
v oblasti financi ¢i realit, doporucuji
alespon pfemyslet o vlastni pobocce,
protoze ziskaji daleko vice spokoje-
nych klientl a vétsi prestiz. V mém
pfipadé plati, ze fransizor zarucuje ur-
Cité jistoty pfi podnikani, pficemz neni
potreba spoléhat se jen na sebe. Vedle
toho mam ale potfebny prostor pro
seberealizaci a vy3si vydélky.

Proc jste zvolil k podnikani pravé
fransizu OK POINT? A jak zvladate
fizeni rovnou tfech jejich pobocek?

Fransiza OK POINT mé zaujala hlavné
pro komplexitu sluzeb, kterou nabizi.
Na pobockach v Hradci Kralové, Par-
dubicich a Mladé Boleslavi pomaham
se svym tymem klientdim s finanénimi,
bankovnimi i realitni sluzbami zaro-
ven. Dulezité je pro mé i to, Ze mezi
jednotlivymi fransizanty funguje sys-
tém sdileni know-how. Je to vize pod-
lozené fakty. Postupné jsem se rozhodl
k zakladani dalsich pobocek, mam tak
vetsi moznost rozsifit pocet spoko-
jenych klientG. A podle mé plati, ze
zajeti jedné pobocky vam v zacatcich
pomuze s otevienim té dalsi. Moznosti
rustu jsou zde neomezeng, zasadni ale
je umét se spravné postarat o stavajici
klienty.

Jaké mate zkuSenosti s klienty na
pobocce, jak vnimaji fungovani Va-
3ich OK POINTG?

Pro nase klienty se snazime byt nééim,
co bych nazval,chramem diveéry”. Vni-

maji, ze jsme tady pro né a mlzou se
na nas obracet. S klienty fesime casteéji
realitni obchody, nejenom prodej ¢i
nakup nemovitosti spojeny s finan-
covanim bydleni, ale zajimaji je také
investice do nemovitosti. Pro develo-
pery je dllezita zéruka stabilnich moz-
nosti a zazemi s investory. V rdmci nasi
spoluprace proddme rocné desitky
bytt investorim. Reality tak pfispély
k vétsi komplexnosti sluzeb, potaz-
mo také ke spokojenosti klientd, ktefi
s nami v OK POINTu vyfesi vée pod jed-
nou stiechou.

Jste zaroven specialistou na inves-
tiéni nemovitosti. MiiZzete potvrdit
aktualné mensi zijem o investicni
byty ze strany kupujicich, stejné
jako je tomu v pfipadé pofizovani
nemovitosti na bydleni?

| nyni plati, Ze koupé nemovitosti na
investici je cesta k financni nezavislo-
sti. Nachazime se ale nyni v dobé, kdy
sice vyrazné vzrostly ceny, ale zaro-
ven nedoslo ke zvyseni mezd. To ma
samoziejmeé vliv i na vynosy. Néktefi
potencionalni investofi nyni na uver
potiebny k pofizeni nemovitosti ne-
dosahnou. Je evidentni, Ze zasaZzeny je
cely trh. Pozoruji, ze | developefi stale
vice zvazuji, zda se za téchto podmi-
nek pusti do realizace novych projek-
tl.

Jak byste zhodnotil spolupraci s de-
velopery? Pro¢ vlastné maji zajem
spolupracovat s odbornikem, ktery
fesi i financovani nemovitosti?

Developer oceni nasi spolupraci pie-
deviim v momenté, kdy jim mizeme
dorovnat urcity pokles prodeje. De-
velopefi totiz vnimaji jako vyhodu,
ze maji nasi klienti jiz zajisténo finan-
covani koupé nemovitosti predem.
Obecné se ale financovanim u klientd
nezabyvaji, poptavka byla donedavna
velmi vysoka a neméli potiebu to fesit.
Diky nasi péci o klienty, jim ale mohu

piivést zajemce o byt, ktery oceni
moznost investice, o které by jinak ani
nepfemyslel. PFi posuzovani vhod-
nosti investice pro klienta se navic
vidy zabyvame stabilitou developera
a atraktivitou daného projektu. Nadto
kompletné dohlizime na cely proces.

Obraci se na Vas klienti kvili rostou-
ciinflaci? Na co jim radite, aby se pfi
planovani svych rozpoétii zaméfili?

Nastalou situaci je tfeba akceptovat
a pokusit se ji v rdmci moznosti zvlad-
nout. Nékde to bude bolet vice, jinde
sta¢i se mirné uskromnit. Z historie
vime, Ze inflace nékdy muhze vzriist,
vzdy slo ale jen o mimofadné, spise
kratké cbdobi. Co vnimam jako po-
uceni pro kazdého, Ze tato zkusenost
by nas méla vice motivovat k zajmu
o své penize, napfiklad k sestavovani
osobniho finanéniho planu s delsim
vyhledem hospodareni. Idealni je
nechat si poradit od odbornik(, ktefi
maji prehled o viech produktech a do-
kazi poradit s vydaji i se zhodnocenim
Uspor.

Projekt OK POINT byl nedavno
ocenény za podporu franiizantim
a zaroven ziskal druhé misto v sou-
tézi Franchisor roku, vnimate tento
uspéch i jako ocenéni své prace na
pobockach?

Pro fransizanta je velmi dulezita pod-
pora centraly, a proto se pfiznam, ze
mé umisténi Broker Consulting diky
mé zkusenosti moc nepiekvapilo.
Dobré vedeni frandizy je ale zéroven
i velka zodpovédnost, protoze v ramci
pobockové sité OK POINT reprezen-
tujete nejen sebe, ale cely fransizovy
koncept. Vedle toho mam samozrej-
meé radost, Ze nase partnerstvi funguje
vyborné, i proto jsem ostatné otevrel
dalsi dvé pobocky OK POINTu.

www.ckpointy.cz




